


Haus&Wohnen: 

Die individuelle Gestaltung der 

eigenen vier Wände bleibt weiter-

hin oberster Wunsch bei vielen 

Eigentümern oder Mietern und 

stellt somit Handwerk, Dienstleis-

tung und Handel vor neue Her-

ausforderungen, aber auch Chan-

cen. Die Haus & Wohnen 2010 in 

Köln bietet dafür mit erweitertem 

Konzept und einem auf Endver-

braucher abgestimmten Messe-

profi l die ideale Plattform. 

Ihr Angebot aus den Bereichen:  

• Hausplanung und Ausbau

• Haustechnik

• Garten und Freizeit

• Kunst, Design und Einrichtung

• Beratung und Dienstleistungen

wird im passenden, richtigen Um-

feld in der Halle platziert.



schöner leben

Für Bauherren mit konkreten Bauvorhaben 

oder Endverbraucher auf der Suche nach 

generellen Lifestyle-Themen ist die 

Haus & Wohnen ein Muss.

Die Besucher nutzen die vier Tage in Köln 

für Beratung und Information, aber auch um 

direkt zu kaufen oder Aufträge zu erteilen.

Spezialthemen und Messeschwerpunkte wie

•  Energieeffi zienz

•  Komfortables Wohnen

•  Bausanierung und Renovierung 

•  Sicherheit für Haus und Wohnung

•  Lifestyle 

stoßen auf immer größeres und breiteres 

Interesse bei Ihrer Zielgruppe.

Profi tieren Sie von dem persönlichen Kontakt 

zu ihren potentiellen Kunden auf dieser 

einzigartigen Plattform im Zentrum des 

Rheinlandes. Setzen Sie auf die ungebrochene 

Lust an den eigenen vier Wänden:

Ihre Auftragsbücher werden es Ihnen 

danken!



Die größte Messe in NRW 
für Bauen, Wohnen & Lifestyle

Umsatzchancen durch Kundenbegeisterung

Nutzen Sie die Haus & Wohnen 2010 auch zum 

Aufbau wertvoller Kontakte. Im persönlichen 

Gespräch mit potenziellen Kunden wirken Ihre 

Verkaufsargumente doppelt überzeugend. 

Profi tieren Sie sowohl von einem hochkarätigen 

Ausstellerumfeld als auch von der Präsenz von 

Handwerksinnungen und -verbänden, Industrie  

und Dienstleistern, die Information und 

Beratung aus einem Guss bieten. 

Ihr Vorteil: eine erhöhte Auftrags- und Kaufbe-

reitschaft beim Endverbraucher. Dies sind 

Auftrags- und Verkaufschancen, die Sie sich 

nicht entgehen lassen sollten.  

Events, Kongresse, Seminare & 

Sonderschauen

Auf der Haus & Wohnen erhalten Besucher 

bestes Infotainment: Vielfältige Aktionen 

erhöhen die Attraktivität des Umfelds und 

bringen dem Endnutzer die unterschiedlichen 

Facetten des Angebots näher. Das umfassende 

Kongress- und Seminarprogramm vermittelt den 

Teilnehmern wichtiges Branchenwissen und 

bekräftigt die hohe handwerkliche Relevanz und 

den Stellenwert der Messe. 



Standpakete

Unsere Standpakete bieten eine große 

Bandbreite der Präsentation und ermöglichen 

die Teilnahme zu einem Fixpreis. 

Umfassender Service

Wir unterstützen Sie tatkräftig in der Planung 

und bei der Realisierung Ihres Messeauftritts. 

Bei Fragen und Wünschen hilft Ihnen unser 

Team jederzeit gerne weiter. Beachten Sie 

unser besonderes Angebot: ein kompletter 

6 m2-Stand all inclusive für 1.200,- €.

Wirkungsvolle Werbung

Gezieltes Marketing wie Besucher-Mailings, 

Anzeigen und Beilagen in den Medien sowie 

Plakataktionen u.v.m. lenken die Aufmerk-

samkeit Ihrer potenziellen Kunden auf Ihren 

Aufritt! Nutzen Sie unser kostenloses Werbe-

mittelpaket für Ihre individuelle Werbung.

Alles rund um 
Ihren Messeerfolg

Standpakete 

(Fläche, Energiekostenpauschale, AUMA-

Gebühr, Standbau inkl. Stromanschluss 

und Mobiliar, Eintrag im Messejournal, 

2 Parkscheine)

●  6 m2 1.200,- € ●  15 m2  2.650,- €

●   9 m2  1.650,- € ●  24 m2 4.100,- €

●  12 m2  2.100,- € ●  27 m2  4.650,- €

Natürlich können Sie Ihre Standgestaltung 

und -größe auch individuell wählen. Hierzu 

bieten wir Ihnen in einem sehr guten Preis-

Leistungsverhältnis nahezu unbegrenzte 

Möglichkeiten.

Quadratmeterpreise

Beteiligungspreise pro m2 –  ohne Aufbau

●  Reihenstand 100,- €

●  Eckstand 105,- € 

●  Kopfstand 110,- €

●  Blockstand 112,- € 

●  Freigelände 69,- €

zzgl. obligatorisch: Energiekostenpauschale: 

4,50 €/m2, AUMA-Gebühr: 0,60 €/m2, 

Messejournal-Eintrag 110,- €



„Die Haus & Wohnen war für mich erfolg-

reich. Ich konnte neue Kundenkontakte auf-

bauen und habe eine hervorragende Zahl von 

Aufträgen erhalten.“

Wolfgang Schmengler, Pakettlegermeister

Inhaber der Firma: Pakett us Kölle

„Mit der Teilnahme an der Haus & Wohnen 

2008 waren wir sehr zufrieden. Unser Team 

hatte qualitativ hochwertige Kontakte und 

Gespräche mit einem durchweg interessierten 

Messepublikum bei gleichbleibend hoher Be-

sucherfrequenz. Die Messe bot uns eine ideale 

Plattform der Unternehmenspräsentation.“

Marc Schmitz, Geschäftsführer der Marc 

Schmitz GmbH Heizung Sanitär Solartechnik

 

„Die Messe Haus & Wohnen ist die erste 

Adresse, unseren Kunden neue Trends wohn-

gesunden und sinnlichen Bauens und Lebens 

vorzustellen. Dies verknüpft mit energie-

sparenden Komfortlösungen für Fußboden 

Wand und Decke.“

Karl Schmitz, BAUKRAFT Naturbau-

stoffe GmbH

„Mein Konzept, die Leute neugierig zu 

machen, ist voll aufgegangen. Ich hatte gute 

Kontakte zu interessanten Besuchern, die mir 

wiederum neue Ideen für Nutzung, Entwicklung 

und Vermarktung gegeben haben.“

Hans Krauß, Schreinermeister, Schreinerei 

Hans Krauß

„Wir sind mit der Messe sehr zufrieden. 

Unser Stand war gut besucht. Vor allem da bei 

uns Beratung und Umsetzung aus einer Hand 

angeboten werden. Die Besucher kamen mit 

sehr ernsthaftem, ganz konkretem Interesse.“

Thomas Ruhrmann, CTR Bedachungstechnik 

und Mitglied im Energie-Sparnetzwerk.de

„Für uns ist die Beteiligung an der 

Haus & Wohnen immer ein Erfolg. So sind 

wir bis zu vier Wochen nach der Messe mit zwei 

Leuten täglich zu Ortsterminen unterwegs.“

Volker Schirrmacher, Schirrmacher Sicher-

heitstechnik

Erfolg duch Messepräsenz
Ausstellerstimmen:

www.hausundwohnen-koeln.de
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Koelnmesse Ausstellungen GmbH

Messeplatz 1, 50679 Köln

Telefon: 0221 / 821-2531

Telefax: 0221 / 821-3117

hausundwohnen@koelnmesse.de




